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Luna trecut`, CTE Trailers a
semnat contractul de
reprezentare comercial` [i
after-sales cu Meiller Kipper,
\n acest fel completåndu-[i
portofoliul de produse oferite
pe pia]a romåneasc`, format
din semiremorci Krone [i
Nooteboom, autom`tur`tori
Faun [i echipamente Schmidt

Cu aceast` ocazie, Dana Bejan,
Managing Partner CTE Trailers, a

declarat c` „Meiller este un produc`-
tor pe care ni-l doream de mai mult`
vreme \n portofoliu, deoarece are o
gam` larg` de vehicule care se com-
pleteaz` foarte bine cu celelalte pro-
duse pe care le ofeream pån` acum”. 

Vizate sunt \n primul rånd con-
tainerele cu bra]e paralele [i platfor-
mele cu cårlig pentru managementul
de[eurilor, dar [i basculantele.

„|n 2006 [i 2007, Romånia a fost
cea mai mare pia]` european` pentru
noi, cu mai mult de 1.500 de unit`]i
livrate \ntr-un singur an”, a precizat
Johann Wimmer, General Manager
Direct Sales&Service \n cadrul F.X
Meiller Fahrzeug-und Maschinenfa-
brik- GmbH&Co. 

„|n continuare privim cu \ncrede-
re Romånia [i suntem siguri c` \n
viitorul apropiat va fi din nou pia]a
de export num`rul unu pentru noi,
deoarece este una de mare volum.
Am decis s` colabor`m cu CTE
Trailers pentru a avea un partener
puternic \n Romånia [i pentru a face
fa]` concuren]ei de aici. Produsele
noastre completeaz` gama Krone, iar
pe partea de management al de-
[eurilor completeaz` foarte bine
gunoierele [i m`tur`torile de la Faun.

Am descoperit \mpreun` cu CTE
Trailers segmente noi de clien]i pe
care vrem s`-i cå[tig`m \mpreun`
sau clien]i vechi pe care vrem s`-i
p`str`m pentru a ajunge din nou la
volumele pe care le dorim to]i. Im-
portant pentru noi este c` vrem s`
avem parteneriate pe termen lung,
pentru c` tradi]ia ne caracterizeaz`
[i vrem ca aceast` tradi]ie s` existe [i
\n Romånia”, a mai spus Johann
Wimmer. 

„Logodna de cinci luni”, urmat`,
luna trecut`, de „nunta” dintre cele
dou` firme (n.r.: contractul de repre-
zentare dintre CTE Trailers [i Meiller
Kipper s-a semnat pe 1 mai), s-a con-
cretizat de curånd [i prin primul con-
tract pentru 20 de semiremorci bas-
culabile pentru Agro Chirnogi. 

Meiller produce suprastructuri
basculabile pe spate [i pe trei p`r]i,
semiremorci basculabile cu dou` axe
[i punte dubl` sau semiremorci lungi,
cu trei sau mai multe axe, precum [i
suprastructurile de tip „Abroll Kip-
per”, care se adreseaz` industriei de
fier vechi [i colectare de de[euri, pre-
cum [i cur`]eniei stradale sau stin-
gerii incendiilor.

Pia]a \ncepe s`-[i revin`

Potrivit reprezentan]ilor celor
dou` companii, \n a doua jum`tate a
anului se a[teapt` o revigorare pe
pia]a construc]iilor [i pentru manage-
mentul de[eurilor, dup` ce \n 2009
produc]ia de vehicule pentru dome-
niul construc]iilor a sc`zut cu 70%
(aproape 90% \n Europa de Est, \n
timp ce pia]a german` a sc`zut cu
37%).

„Din fericire, nu avem decåt 100
de unit`]i reposedate \n stoc. Avanta-
jul nostru este c` nu ne finan]`m cu
ajutorul b`ncilor, ci toate investi]iile
[i stocurile sunt finan]ate din capita-
luri proprii. Pe de o parte, avem sc`-
deri mari de volume, dar asta nu ne-
a prea influen]at situa]ia lichidit`]i-
lor”, a precizat Johann Wimmer.

Tot Germania este pia]a care [i-a
revenit cel mai repede: anul acesta
vånz`rile au crescut cu 43% fa]` de
anul trecut, la fel ca \n alte ]`ri euro-
pene, cu excep]ia Spaniei.

„Pre]ul este, \ns`, o mare proble-
m`, pentru c` multe companii vor s`
reduc` stocurile [i fac toate eforturile
pentru a le vinde, inclusiv reduc 
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portofoliul cu Meiller 
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Dana Bejan, Managing Partner CTE Trailers, [i Johann Wimmer, General
Manager Direct Sales&Service, au explicat celor aproape o sut` de oaspe]i
ideea parteneriatului dintre cele dou` firme
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pre]urile. Dar clien]ii nu-[i vor
aminti ce a cauzat aceste reduceri, \[i
vor aminti doar pre]ul mic. Va fi o
mare provocare s` re-cre[tem
pre]urile la un nivel normal. |n 2010,
de pild`, ele au sc`zut cu 10 pån` la
20% fa]` de 2008, \n func]ie de
cerere [i de stocurile disponibile.”

CTE Trailers monteaz`
basculante la Bucure[ti
Parteneriatul dintre cele dou`

companii prevede nu numai comer-
cializarea produselor Meiller \n Ro-
månia [i Bulgaria [i asigurarea servi-
ce-ului pentru acestea, ci [i montajul
de bene basculabile la Bucure[ti, pe
[asiurile diferi]ilor produc`tori de ca-
mioane, f`r` vreo diferen]` de cali-

tate sau de pre] fa]` de produsul com-
plet livrat din Germania. Meiller a
\nceput organizarea unei serii de
training atåt pentru vånz`tori, cåt [i
pentru personalul din service, care se
va ocupa de asamblare.

|nfiin]at` \n 2002, CTE Trailers
reprezint` pe pia]a romåneasc` [ase
produc`tori de vehicule comerciale
specializate de renume european,
pentru care ofer` servicii post-vån-
zare (repara]ii \n garan]ie [i vånzare
de piese de schimb originale). De a-
semenea, clien]ii tradi]ionali au [i po-
sibilitatea de a \nchiria semiremorci
pentru diferite intervale de timp.

Meiller se extinde \n Rusia
Meiller e o companie de familie

cu o lung` tradi]ie, fondat` \n 1850.
|n prezent de]ine fabrici nu numai \n
Germania (unde sunt cinci linii de
asamblare), ci [i \n Polonia, Turcia (la
160 km de Istanbul), Cehia [i, de
curånd, Rusia. 

Momentan, \n Rusia se face doar
asamblare de kituri [i componente
produse \n Germania.

„Suntem o companie de dimensi-
une medie [i este dificil s` mergem
c`tre America de Sud, unde investesc
\n prezent marii produc`tori de cami-
oane. Prefer`m s` ne concentr`m pe
Orientul Mijlociu, Arabia [i Africa,
Arabia. Irak este o pia]` extrem de
interesant` [i \ncepe s`-[i revin`, la
fel [i Libia, Algeria [i Maroc”, a mai
spus reprezentantul Meiller Kipper. 

Scad volumele
La \nceputul lunii trecute, pe bursa
TimoCom s-a \nregistrat o u[oar`
sc`dere a volumelor de m`rfuri fa]`
de aprilie, ajungåndu-se la un ra-
port marf`/camioane de 37/63, fa]`
de 39/61.
Cele mai importante sc`deri ale
exporturilor s-au \nregistrat pe rela-
]iile Austria [i Republica Ceh`, un-
de s-a ajuns la un raport de 22/78,
fa]` de 31/69, respectiv de 21/79,
fa]` de 27/73. Mai pu]ine m`rfuri au
plecat de la noi [i c`tre Germania,
unde raportul marf`/camioane a
sc`zut \n ultimele dou` luni de la
34/66 la 8/92, dar [i c`tre Polonia,
unde \n aceea[i perioad` s-a ajuns
de la 48/52 la 31/69.

|n schimb, raportul marf`/camioane
de pe bursa TimoCom a cunoscut o
cre[tere constant` \n ultimele dou`
luni a importurilor din Polonia, un-
de s-a ajuns la 80/20, de la 59/41.
|n ]ara noastr` se aduc mai multe
bunuri decåt \n aprilie [i din Olan-
da, Italia [i Fran]a, unde s-a ajuns la
rapoarte de 69/31, 47/53, respectiv
43/57. 
Importurile sunt constante \n cazul
rela]iei Cehia, unde raportul este de
63/37. Sc`deri ale volumelor im-
portate s-au \nregistrat pe rela]iile
Bulgaria, unde s-a ajuns la un raport
marf`/camioane de 49/51, de la
56/44, [i Marea Britanie, unde s-a
ajuns la 22/78, de la 27/73.


